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Neue Kooperation von ecotel und itelligence
Vermarktung von mafRgeschneiderten SAP-Lésungen in Kombination mit Daten-/ In-
frastrukturdiensten

Dusseldorf, 25. August 2011

ecotel und itelligence haben eine neue Kooperationspartnerschaft geschlossen. Das Ziel dieser Koope-
ration ist, dem Partnerchannel mit Komplettpaketen fir den Mittelstand den einfachen Einstieg in die
erfolgreiche Vermarktung von SAP Business All-in-One-Ldésungen, kombiniert mit den dafir individuell
abgestimmten WAN-Daten-/ Infrastrukturdiensten, zu bieten. Dartber hinaus ist ecotel Mitglied im SAP
Extended Business Program.

Unter dem Motto ,Starke Partner — beste Umsatzchancen" unterstitzen itelligence, als einer der welt-
weit fiihrenden SAP Gold Partner, und ecotel, als bundesweit agierendes Telekommunikations-
unternehmen, deutschlandweit interessierte Vertriebs- und Beratungspartner mit professioneller Pro-
jektunterstiitzung und innovativen Geschéftslésungen im SAP-Umfeld.

Die maf3geschneiderten Komplettpakete bestehen aus der fir den jeweiligen Kundenbedarf passen-
den SAP Business All-in-One-Branchenldsung und den darauf abgestimmten Internet Access Band-
breiten und MPLS-VPN-Services fiir eine hochwertige Anbindung der Kundenstandorte und sichere
Vernetzung mit der Firmenzentrale.

Angefangen mit der Ubernahme einer einfachen Lead-Meldung von potenziellen Kunden mit ERP-
Projekten bis hin zur Beratung, Angebotsausarbeitung und Prasentation der maf3geschneiderten
Komplettpakete beim Kunden vor Ort unterstiitzen itelligence und ecotel die Partner ganz individuell je
nach Bedarf.

Andreas Stamm, Sales Director GroRkunden / Kooperationen/ Distribution bei ecotel, fasst die Vorteile
der neuen Kooperation zusammen: ,Unsere Erfahrung in der langjahrigen Zusammenarbeit mit Sys-
temhauspartnern zeigt, das fir Kundenprojekte im Mittelstand immer haufiger sémtliche Bausteine fiir
eine LOsung als hochwertiges Komplettpaket gefordert werden. Dazu gehdren bei ERP-Projekten auch
die darauf abgestimmten WAN-Datendienste, welche wir hierfir den Partnern bundesweit bereitstellen
— als Internet Access Bandbreite oder komplettes Ethernet MPLS-VPN. Dies sichert den Partnern nicht
nur Wettbewerbsvorteile sondern auch eine erhéhte Kundenbindung und zusétzliche Einnahmen durch
attraktive Provisionen.”

Carsten Miiller, Vertriebsbereichsleiter Indirect Channel der itelligence AG, bestatigt: ,Mit SAP und
ecotel haben wir zwei starke Partner fir den Mittelstand. Unsere gemeinsamen Ldsungen bieten gera-
de auch neuen Vertriebspartnern optimale Bedingungen fur den Einstieg in das IT-Lésungsgeschéaft.”

Unterstutzt wird der Einstieg fir neue Partner durch das bundesweite Angebot qualifizierter Partner-
workshops mit vertiefenden Inhalten und professionellem Know-How-Transfer, die Teilnahme ist kos-
tenfrei. Die Workshopreihe beginnt am 1. September in Berlin und endet am 29. September in Min-
chen. Eingeladen sind sowohl interessierte neue und bereits aktive Partner, die Anmeldung zu den
einzelnen Terminen erfolgt unter:

http://www.itelligence.de/events_partner-workshop

Uber die ecotel communication ag:

Die an der Frankfurter Wertpapierbérse im Prime Standard notierte ecotel communication ag hat sich
als bundesweit agierendes Telekommunikationsunternehmen auf drei Geschéftsbereiche spezialisiert.

Im Kernbereich ,Geschéaftskundenlésungen” versorgt ecotel rund 30.000 Geschaftskunden mit einem
integrierten Produktportfolio aus Sprach-, Daten- und Mobilfunklésungen. In diesem Geschéftsbereich
werden die Aktivitditen des B2B Geschéftes der ecotel und der in 2010 auf die ecotel verschmolzenen
ADTG GmbH zusammengefiihrt.
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Im zweiten Geschéaftsbereich ,Wiederverkauferldsungen“ vermarktet die ecotel Gruppe Vorprodukte an
andere Telekommunikationsunternehmen und branchenfremde Vermarkter. Uber moderne Enabling-
und Vermittlungs-Plattformen erhalten diese Zugriff auf das gesamte Produktportfolio der ecotel, bei-
spielsweise entbiindelte Teilnehmer- und Breitbandanschliisse oder Mobilfunklésungen. Zugleich er-
zielt die Gesellschaft mit diesem Geschaftsbereich hohe Verkehrsvolumina und damit eine Vertiefung
der Wertschopfung fur den Kernbereich ,Geschaftskunden“. Neben dem Wholesale Geschéaft der eco-
tel sind die i-cube GmbH und die mvneco GmbH diesem Bereich zugeordnet.

Im Bereich ,New Business" werden neue wachstumsstarke Geschaftsfelder und Nischen der operativ
selbststandigen Tochtergesellschaften und Beteiligungen besetzt. Neben der easybell GmbH ist die
nun ausschlieBlich auf das New Media Geschéaft fokussierte nacamar GmbH Teil dieser eigenstandi-
gen Business Unit.

Die Unternehmensgruppe hat ihren Hauptsitz in Dusseldorf und beschéftigt mit ihren Tochtergesell-
schaften und Beteiligungen aktuell ca. 210 Mitarbeiter. ecotel z&hlt zu den am schnellsten wachsenden
Technologieunternehmen in Deutschland und konnte sich beim Deloitte-Wettbewerb ,Technology Fast
50" funf Mal erfolgreich unter den 50 besten deutschen Unternehmen platzieren.

Pressekontakt:

Fachmedien

Bernadette Loosen-Flanz (PR)
Tel.: 0211-55 007-316

Fax: 0211-55 007 5 316
E-Mail: presse@ecotel.de

Weitere Informationen erhalten Sie im Internet unter www.ecotel.de

Uber itelligence

itelligence ist als einer der international fihrenden IT-Komplettdienstleister im SAP-Umfeld mit mehr
als 2.100 hochqualifizierten Mitarbeitern in 20 Landern in 5 Regionen (Asien, Amerika, Westeuropa,
Deutschland/Osterreich und Osteuropa) vertreten. Als SAP Business-Alliance-, Global Partner Hosting
und Application Management, Global Partner Services und Global Value-Added Reseller, realisiert
itelligence fir tber 4.000 Kunden weltweit komplexe Projekte im SAP-Umfeld.

Mit seinem umfassenden Leistungsspektrum — von SAP-Strategie-Beratung, SAP-Lizenzvertrieb Uber
selbstentwickelte SAP Business All-in-One-Branchenlésungen bis hin zu Outsourcing & Services —
erzielte das Unternehmen in 2010 einen Gesamtumsatz von 272,2 Mio. Euro. Im Juli 2010 wurde
itelligence mit dem Titel: “TOP CONSULTANT” ausgezeichnet.

Public Relations:

Silvia Dicke itelligence AG

Tel: ++49 (0) 521-91448 107 Konigsbreede 1

Fax: ++49 (0) 521-91445 201 33605 Bielefeld
silvia.dicke @itelligence.de http://www.itelligence.de
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